
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

BusinessBusinessBusinessBusiness    SimulationSimulationSimulationSimulation    ProgramProgramProgramProgram 

あなたはこの喫茶店を繁盛店に育てられるか？！ 

小売業、飲食業、新聞販売店、士業・・・などの経営者およびお取引様向け 

お客様や地域の変化にどう対応し、自店の人やものをどう活かすかのノウハウが楽しく学べます 

 

知人から店を任された。 

人口 30 万人の地方都市ではあるが駅から徒歩 5 分のちょっとした商店街に

ある。近くには小さいながらも銀行や会社もある。商店街の裏側は住宅街に

なっている。現在、お店を譲り受けた際の借り入れが 200 万円ある。収支はト

ントンだが、借り入れの利息で月△1 万円の収支である。預金は 100 万円あ

る。このお金をうまく利用して経営を軌道に乗せてください。 

ＭＩＳＳＭＩＳＳＭＩＳＳＭＩＳＳＩＩＩＩＯＮ！ＯＮ！ＯＮ！ＯＮ！ 

客単価は？仕入額は？各種経費は？ 

大手チェーン店が進出？ 

地域住民やレジャー施設などは？ 

メニュー、価格を変えるか？ 

セール、キャンペーン、チラシの展開！ 

有能な人を雇う？従業員を育てる？ 

環境変化環境変化環境変化環境変化へのへのへのへの対応策対応策対応策対応策ののののメリットメリットメリットメリット、、、、デメリットなどをデメリットなどをデメリットなどをデメリットなどを考慮考慮考慮考慮しししし、、、、経営判断経営判断経営判断経営判断するためのするためのするためのするための根拠根拠根拠根拠となるマーケティとなるマーケティとなるマーケティとなるマーケティ

ングングングング、、、、財務財務財務財務のののの知識知識知識知識をををを習得習得習得習得しながらしながらしながらしながら、、、、店主店主店主店主としてのとしてのとしてのとしての判断判断判断判断をををを繰繰繰繰りりりり返返返返すすすす““““楽楽楽楽しくしくしくしく、、、、実戦的実戦的実戦的実戦的なななな””””講座講座講座講座ですですですです！！！！！！！！ 

＜日 時＞ ２００９年 ９月 １６日（水） ９：３０～１７：００ 

＜場 所＞ 名古屋駅前会場（お申し込みの方へ受講票にてご案内します） 

＜講 師＞ 人財育成プラネット パートナー講師 

＜参加費＞ １８，０００円（税込） ※今回限りの特別価格   ※お申し込み後、受講票・ご請求書をお送りします 

＜申込先＞ 人財育成プラネット 担当：加古  名古屋市中村区名駅 2-45-19 桑山ビル４階 

  ＴＥＬ(052)589-6822 ＦＡＸ(052)541-3223  http//jin-planet.com からも申込可能です 

申込用紙 ⇒ ＦＡＸ ０５２－５４１－３２２３         ＜  飲食店経営シミュレーションゲーム（９／１６）  ＞ 

【貴社名】 

【ご住所】 〒 

 

 

【ＴＥＬ】                 【ＦＡＸ】 

【Ｅｍａｉｌ】   

【ご参加者 １ （役職・氏名）】 

【ご紹介者】 

※※※※申込責任者役職申込責任者役職申込責任者役職申込責任者役職・・・・氏名氏名氏名氏名（（（（受講票受講票受講票受講票・ご・ご・ご・ご請求書発送先請求書発送先請求書発送先請求書発送先））））    

あなたのあなたのあなたのあなたの素晴素晴素晴素晴らしいらしいらしいらしい感感感感・コツを・コツを・コツを・コツを超超超超パワフパワフパワフパワフ

ルにするノウハウをルにするノウハウをルにするノウハウをルにするノウハウを体験体験体験体験！！！！！！！！    

【業種】 

【ご参加者 ２ （役職・氏名）】 


